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Fondul de comert 
Literatura de specialitate defineste fondul de comert ca un ansamblu  de  bunuri  pe  care  comerciantul  le  utilizeaza  în  activitatea  sa  comerciala.  Fondul   de   comert   apare   ca o universalitate   de   bunuri   corporale   si
incorporale.  
Bunurile corporale se împart în: 
a) bunuri imobile prin natura lor, din care fac parte cladirile si bunuri  imobile prin destinatie, din care fac parte instalatii, utilaje etc.; 
b) bunuri   mobile   corporale   si   materii   prime,   materiale,   produse obtinute din activitatea comerciala.  
Bunurile   (   drepturile   )   incorporabile.   În   aceasta   categorie   sunt emblema,  clientela  si  vadul  comercial,  brevetele de inventie, marcile de fabrica, dreptul de autor.  cuprinse  drepturile  privind  firma, Firma constituie un element pentru individualizarea unui comerciant.  Ea trebuie sa se caracterizeze prin noutate. Este necesar ca fiecare firma sa  se  deosebeasca  de  celelalte.  Firma  înregistrata  la  Registrul  Comertului  da  comerciantului   drept   de   exclusivitate.   Firma   constituie   un   element   de atragere  a  clientului.  Ea  poate  fi  înstrainata  numai  odata  cu  fondul  de comert. Folosirea ilegala a unei firme constituie infractiune si se pedepseste  conform legii 11/1991. Emblema  este  un  atribut  de  identificare  în  activitatea  comerciala.Potrivit Legii 26/1990, emblema este semnul sau denumirea care deosebeste  un  comerciant  de  altul  de  acelasi  gen.  Ea  poate  fi o figura  geometrica, un  animal etc.. Emblema trebuie sa aiba caracter de noutate si sa se deosebeasca  de cele înscrise anterior în Registrul Comertului.  
Vadul  comercial,  numai  împreuna  cu  clientela  constituie  un  element  distinct al fondului de comert. 
Contractul de vânzare  – cumparare comerciala 
Contractul de vânzare   –  cumparare  comerciala  este  actul  juridic  prin  care    partile,    vânzator    si   cumparator,   se   obliga   reciproc   sa   transfere proprietatea unui bun în schimbul platii unui pret. Din acesta definitie rezulta ca vânzarea  -  cumpararea este un contract bilateral  sau  sinalagmatic  (  da  nastere  la  obligatii  în  sarcina  ambelor  parti  contractuale   ),   cu   titlu   oneros   (fiecare   parte   primeste   un   echivalent patrimonial  pentru  prestatia  la  care  se  obliga),  comutativ  (  existenta  si întinderea  obligatiilor  reciproce  este  cunoscuta  de  parti  de  la  încheierea contractului ), consensual ( contractul ia nastere prin simplul acord de vointa  al  partilor  )  si  translativ  de  proprietate  (  transmite  dreptul  de  proprietate  asupra bunului gândit ).  
1.a) Formarea, partile si obiectul contractului În aceasta privinta trebuie distins dupa cum contractul se încheie între  prezenti sau între persoane care nu sunt de fata. În prima situatie, contractul se considera încheiat în momentul în care  se  realizeaza  acordul  de  vointa  între  vânzator  si  cumparator,  acord  care  se  constata  în  forma  scrisa.  În  cealalta  situatie,   când  partile  nu  sunt  de  fata,  acordul   de   vointa   se   realizeaza   în   cadrul   unui   interval   de   timp,   prin intermediul ofertei si acceptarea acesteia.  În dreptul civil roman, momentul

încheierii contractului este acela în care acceptarea a ajuns efectiv la ofertant  si acesta a luat cunostinta de continutul ei, „în termenul hotarât de  dânsul sau  în   termenul   necesar   schimbului   propunerii   si   al   acceptarii   dupa   natura contractului” . Dat fiind, însa, incertitudinea care care domneste cu privire la  momentul luarii efective la cunostinta a acceptarii, în practica se admite ca  simpla primire a corespondentei ce contine acceptarea constituie o prezumtie  relativa ca ofertantul a luat cunostinta de acceptare. Daca acceptarea ajunge  la  cunostinta  ofertantului  dupa  expirarea  termenului  prevazut  de  oferta, acesta o poate  lua  în  consideratie  cu  conditia  de  a  înstiinta  de  îndata  pe  acceptant, momentul încheierii contractului fiind, de data aceasta, cel în care  ofertantul a facut înstiintarea. 
–  cumparare  comerciala  ridica  si  problema formei acestuia. Legislatia româna cere ca acesta sa fie încheiat în  forma scrisa, fie sub forma unui înscris unic, semnat de ambele parti, fie sub  forma unei oferte scrise, confirmate în scris.  Formarea  contractului  de  vânzare
a)   Orice   contract   de vânzare   –   cumparare   presupune   doua   parti:vânzator si cumparator.  –   cumparare   comerciala   îl  formeaza    marfa    vânduta,    în    schimbul    careia    cumparatorul    plateste
b)   Obiectul   unui   contract   de   vânzare vânzatorului pretul stabilit.Marfa  vânduta  trebuie  sa  îndep lineasca  anumite  conditii:  sa  fie  în  circuitul civil  (în comert) pentru ca numai marfurile aflate în circuitul civil  pot    forma    obiectul    unui    contract;    sa    existe    în    momentul    încheierii contractului   sau   sa   poata   exista   în   viitor.Daca   marfa   nu   mai   exista   la încheierea contractului ( a fost distrusa ), vânzarea este nula, iar daca a fost  numai   partial   distrusa,   cumparatorul   are   alegerea    între   a   renunta   la cumparare   si   a   cere   executarea   partiala   a   contractului   cu   reducereacorespunzatoare     a     pretului;     sa     fie     determinata    sau  determinabila. Determinarea   se   face   prin   descrierea   sa   (   denumire,   cantitate,   calitate, sortiment, marcaj, ambalaj etc.). Obiectul  este  determinat  când  prin  contract  se  precizeaza  elementele  care îl individualizeaza si este determinabil când   se prevad doar suficiente  elemente cu ajutorul carora va putea fi determinat în viitor de una din parti  sau de un tert. Pretul  este  obiectul  prestatiei  cumparatorului  si  corespunde  valorii marfii vândute. El trebuie sa fie: fixat în bani, determinat sau   determinabil.  Cu  alte  cuvinte,  trebuie  sa  fie  stabilit  de  parti  prin  contract,  global  ori pe  unitatea de masura a marfii sau prin referinta la o anumita bursa de marfuri;  sincer,  adica  real,  stabilit  cu  intentia  de  a  fi  platit  si  serios  (sa  nu  fie disproportionat de mic fata de valoarea marfii). 
1.b) Obligatiile partilor si raspunderea lor Vânzatorul  are  doua  obligatii  principale:  sa  predea  cumparatorului marfa vânduta si sa garanteze împotriva viciilor acesteia si contra evictiunii.  La  rândul  sau,  cumpa ratorul  are  obligatia  de  a  plati  pretul  marfii  si  de  a  prelua  marfa  predata.  Acestea  sunt  obligatiile  principale  prevazute  de  lege,  dar,  prin  contract,  partile  pot,  si  specificul  vânzarii  impune,  ca  partile  sa  convina si asupra altor obligatii, cum ar fi:  predarea unor documente contra  carora   sa   se   faca   plata   pretului;   folosirea   unui   anumit   tip   de   ambalaj; executarea    unei    anumite    marcari;    comunicarea    momentului    când    se expediaza    marfa;    trimiterea    de    instructiuni    de    expediere;    asigurarea mijloacelor    de    transport;    modul    de    constatare    si    de    comunicare    a reclamatiilor de cantitate si calitate; asigurarea pieselor de schimb etc...
Contractul de mandat comercial 
Mandatul comercial este contractul prin care o persoana, mandatar, se  obliga, în baza însarcinarii primite de la o alta persoana, mandant, sa trateze  acte comerciale. În  dreptul  român,  contractul  de  mandat  comercial  îsi  are  izvorul  în  dispozitiile  art.  374-391  din  Codul  comercial,  completat  cu  dispozitiile  art.  1532-1559 din Codul civil. Mandatul  comercial  are  un  obiect  specific,  care  consta  în  tratarea  de  afaceri comerciale pe seama mandantului. Cât priveste actele, acestea trebuie  sa   fie   comerciale,   atât   pentru   terti   cât   si   pentru   mandant.   Elementele specifice  ale  contractului  de  mandat  comercial  sunt:  mandatul  comercial decurge   din   acordul   de   vointa   al   partilor;   reprezentarea   este   de   natura contractului si nu de esenta lui, deoarece mandatarul poate actiona în numele  sau propriu, dar pe contul mandantului; mandatul comercial este întotdeauna  un   contract   cu   titlu   oneros,   mandatarul   fiind   remunerat   printr-o suma  stabilita în contract; mandatarul este împuternicit sa întocmeasca toate actele  necesare operatiunii cu care a fost investit chiar daca unele dintre ele nu au  fost   prevazute   în   mod   expres;   independenta   de   actiune   a   mandatarului
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permite  angajarea  mandantului  si  în  cazul  unei  aparente  de  reprezentare;  mandatul comercial se revoca numai pentru motive temeinice5.  
Contractul   de   manadat   comercial   se   utilizeaza   în   activitatea   de
intermediere    a    agentilor    comerciali.    Acestia    reprezinta    temporar    sau  continuu interesele mandantului în schimbul unei remuneratii. Mandantul   are   obligatia   prevazuta   si   în   contract,   sa   plateasca remuneratia  convenita  si  sa  creeze  conditiile  necesare  pentru  executarea mandatului  si  când  este  cazul  sa  restituie  cheltuieli le  efectuate  de  catre mandatar.   Trebuie precizat ca manadatarul poate fi un agent, un reprezentant sau 
curtier.  Agentul  este  un  intermediar  împuternicit  sa  mijloceasca  în  tara sau strainatate,   tranzactii   comerciale.   Activitatea   agentului   are   un   caracter profesional si este independenta de durata.   

Reprezentantul  este  un  agent  comercial  caruia o firma  producatoare sau comerciala din tara sau strainatate îi încredinteaza desfacerea curenta a  marfurilor sale.  Curtierul  este  un  intermediar  care  se  ocupa  cu  mijlocirea încheierii  contractelor   comerciale,   prin   punerea   în   contact   a   celor   doi   parteneri interesati.El   nu   are o activitate   contractuala   de   durata   si   aceasta   se a  activitatii desfasurate de acest intermediar consta în faptul ca, nu el personal  încheie desfasoara   pe   baza   unor   dispozitii   întâmplatoare.   Ca o caracteristica contractul, ci numai 
constata perfectarea lui, 
pe baza consimtamântului  exprimat  de  catre  parti.  În  activitatea  practica,  dovada  încheierii contractului se face prin înregistrarea la intermediar.  
Contractul de comision 
Comisionul  este  un  contract  prin  care o persoana  (  comisionar  )  se  obliga  sa  trateze  acte  de  comert,  în  numele  sa  propriu,  dar  pe  seama  altei  persoane (comitent), în schimbul unei remuneratii. Contractul de comision  se poate încheia în doua forme: comisionarul  lucreaza  în  nume  propriu,  dar  în  contul  comitentului,  sau  comisionarul actioneaza în numele comitentului.  Trasaturile  contractului  de  comision  sunt  urmatoarele:  în  raporturile dintre  comisionar  si  comitent  exista  relatii  de  mandat;  comisionarul  are calitatea   de   parte   în   raportul   perfectat   cu   tertul,   garantând   executarea contractului;  privilegiul  comisionarului  asupra  bunurilor  încredintate,  ca o  garantie a creantelor împotriva comitentului. Contractul de comision are o larga utilizare în activitatea practica fiind  folosit în vânzarea-cumpararea de marfuri, în domeniul transporturilor si în  operatiunile asupra valorilor mobiliare. Persoanele care lucreaza pe baza de  comision   poarta   denumirea   de   comisionar.   Acestia
îsi   fac o activitate  permanenta    folosind    intermedierea,    astfel    ei    dobândesc calitatea  de comerciant   si   sunt   supusi   regulilor   ce   se   aplica   tuturor   comerciantilor. Raporturile ce se stabilesc între comisionar si comitent sunt aceleasi care se  stabilesc   între   mandatar   si   mandant.   Comisionarul   actioneaza   în   nume propriu  si  numai  el  se  obliga  fata  de  terti.  Comisionarul  are  obligatia  de  a  îndeplini numai acele operatiuni comerciale pentru care a fost împuternicit.  În  realizarea  acestei  obligatii,  comisionarul  trebuie  sa  actioneze  potrivit împuternicirii sale profesionale. Marfurile  nu  pot  fi  vândute  de  catre  comisionar  decât  în  conditiile  care  au  fost  stabilite  prin  contractul  de  comision.  Comisionarul  poate  sa  se  abata  de  la  instructiunile  primite  numai  daca  este  în  interesul  comitentului,  iar  consimtamântul  acestuia  nu  a  fost  obtinut  în  timpul  necesar,  asa  cum prevede art. 408 din Codul comercial român.La   rândul   sau,   comitentul   este   obligat   sa   plateasca   remuneratia cuvenita comisionarului, sa restituie comisionarului cheltuielile efectuate cu  ocazia executarii contractului si sa-l despagubeasca pe acesta de eventualele  pierderi   suferite. De asemenea,   comitentul   are   obligatia   sa   plateascacomisionul prevazut, care este sub forma unei sume fixe sau a unui procent  din  valoarea  operatiunilor  realizate.  Comitentul  nu  are  actiuni  împotriva  persoanelor  cu  care  a  contractat  comisionarul  si  nici  acestea nu  au  vreo
actiune împotriva comitentului ( art. 406 din Codul comercial ).
Contractul de leasing 
Contractul   de   leasing   este o operatiune   prin   care o persoana, finantatorul, cumpara unele bunuri de la un vânzator pentru a le închiria unei  alte persoane, utilizator. 
În    contractul    de    leasing    intervin    mai    multe    parti:    finantatoruloperatiunii,  cumparatorul  bunului  sau  creditorul  care,  în  general,  este o  societate specializata; furnizorul, vânzatorul, producatorul, constructorul sau  fabricantul bunului, utilizatorul, locatorul, clientul solicitator sau beneficiarul bunului. Tehnica leasing-ului, ca o operatie complexa justifica interesele celor  trei parti pentru realizarea acestui contract modern de comert. Utilizatorul  este  cel  mai  interesat  în  operatiunea  de  leasing  care  îi ofera   un   mijloc   important   pentru   finantarea   investitiilor,   contribuind   la reînnoirea echipamentului productiv si la sporirea profitului comertului sau.  Utilizatorul  poate  fi o societate  comerciala  sau  un  comerciant  cu  firma individuala care vede în leasing un mijloc de a folosi echipamentul respectiv  numai atât timp cât profitul acestuia în intreprindere este mare si îl va înlocui   daca pe piata va aparea un utilaj mai nou cu un profit mai ridicat. Prin  operatiile  de  leasing  se  închiriaza  temporar  bunuri  de  învestitii,  bunuri imobiliare si servicii. În general, bunurile date înlocatie sunt masinile  si utilajele. O  caracteristica contractului   de   leasing   consta   în   posibilitatea clientului ca la împlinirea termenului sa compare bunul închiriat. În  activitatea  practica  leasing-ul  se  realizeaza  astfel:  la  cererea  unei  unitati  economice  care  poate  fi  regie  autonoma  sau  societate  comerciala, o  alta  întreprindere  care  este  specializata,  cumpara  masini  si  utilaje  de  la o  întreprindere producatoare, bunuri care le închiriaza unitatii solicitatoare, pe  o anumita durata de timp,în schimbul acestei folosinte utilizatorul plateste o  redeventa   calculata   astfel   încât   sa   asigure   întreprinderii   cumparatoare amortizarea integrala a bunurilor în cursul perioadei de închiriere. La   scadenta   contractului   de   inchiriere,   utilizatorul   poate   cumpara bunurile închiriate, poate reînnoi locatiunea sau sa înceteze acest raport. Contractul de leasing apare ca un contract complex care realizeaza pe  baza   contractuala o forma   speciala   de   creditare   constând   în   bunuri   de echipament. Efectele   contractului   de   leasing   sunt   urmatoarele:   vânzatorul   este obligat  sa  livreze  si  sa  instaleze  materialul  comandat;  sa  faca  instruirea personalului  si  sa  repare  defectiunile  care  provin  din  vina  sa;  sa  asigure  conformitatea  materialului  livrat  si  sa  garanteze  pentru  viciile  ascunse;  sa  raspunda  pentru  întârzierea  în  livrare  cât si   pentru   orice   defect   care   ar tulbura folosirea echipamentului.  
Aceste obligatii ale vânzatorului sunt fata de utilizator.  În  ceea  ce  priveste  obligatiile  finantatorui,  acesta  este  tinut  la  plata  pretului catre vânzator, ca si la fixarea duratei locatiunii. Utilizatorul are ca obligatie esentiala de a plati chiria. Totodata, el este  obligat sa întretina lucrul închiriat; sa obtina de la vânzator, pe cheltuiala sa,  la  dat  si  locul  indicat,  echipamentul  ales  de  el  si  cumparat  de  locatar;  de  a  pastra echipamentul în stare de functionare; de a asigura si de a raspunde în  caz de furt, distrugere sau pierdere a bunului închiriat, care se afla în paza sa. 
Cambia 
Notiune si trasaturi Cambia   este   înscrisul   care   cuprinde   ordinul   dat   de o persoana,tragator, unei alte persoane, tras, de a plati unui beneficiar, la scadenta si la  locul stabilit, o suma de bani determinata. Cambia implica participarea a trei persoane: tragatorul ( creditorul sau  exportatorul, care emite titlul ), trasul ( debitorul sau importatorul, caruia îi  este  adresat  ordinul  de  a  plati o anumita  suma  ),  beneficiarul  sau  terta persoana,  catre care/la ordinul careia se face plata. Trasaturile specifice ale  cambiei   sunt:   cambia   este   un   titlu   complet,   neputând   fi   dovedit   prin elemente exterioare; forma cambiei este prevazuta de lege; obiectul ei consta  în plata unei sume de bani; cambia se transmite prin gir; cambia este un titlu  executor.  Cât  priveste  forma  cambiei,  trebuie  mentionat  ca  pentru  emiterea  cambiei  este  necesara  existenta  unui  document  sau  act  scris.  Documentul  poate fi înscris sub semnatura privata sau autentic. Cambia fiind negociabila,  conditiile  de  forma  asigura  încrederea  posesorului  în  dreptul  transmis  si responsabilitatea semnatarului titlului.Cambia trebuie sa contina urmatoarele elemente obligatorii ( art. 1 din Legea uniforma asupra cambiei si biletului la ordin ): denu mirea de cambie;  mandatul  neconditionat  de  plata  a  unei  sume  determinate;  numele  trasului; scadenta;   locul   de   plata;   numele   beneficiarului;   data   si   locul   emiterii; semnatura tragatorului.Lipsa   elementelor   obligatorii,   potrivit   art.   2   din   Legea   cambiala româna, se sanctioneaza cu nulitatea cambiei.Completarea  cambiei  se  face  de  catre  beneficiar  sau  de  catre  girator.Ea  se  poate  completa  într-un  termen  de  3  ani  de  la  emiterea  titlului,  în momentul   prezentarii   la   plata   sau   dresarii   protestului   pentru   neplata.  Completarea titlului cu nerespectarea duratei legale atrage nulitatea cambiei.Ordinul de plata emis de catre tragator nu creeaza obligatii cambiale  pentru tras.Trasul  devine  parte  în  raportul  cambial  numai  în  urma  acceptarii ordinului  de  plata.  Din momentul  respectiv,  el  se  obliga  sa  plateasca  la scadenta suma indicata.  Cambia se prezinta la acceptare de catre posesorul sau sau detinatorul titlului. Acceptarea poate fi ceruta pâna la ajungerea cambiei la scadenta.    Prezentarea   cambiei   se   face   la   domiciliul   trasului.Pentru ca sa produca   efecte,   acceptarea   trebuie sa  îndeplineasca  anumite   conditii de forma si continut. Acceptarea se mentioneaza pe titlu de catre tras. Ea se concretizeaza urmeaza  semnatura trasului. Totodata, simpla semnatura în fata cambiei are valoarea  unei acceptari.  prin  expresia  „acceptat”,  sau  alta  forma  echivelenta, dupa care 
Transmiterea cambiei 
Cambia se transmite prin gir, scontare si rescontare. 
Girul  sau  andorsarea  reprezinta  operatiunea  prin  care  cambia  circula  de  la  un  beneficiar  la  altul.  El  se  realizeaza  prin  declaratie  sau  mentiune  cambiala. Posesorul care transmite cambia prin andorsare se numeste girant,  iar niul purtator al titlului, primitorul sau beneficiarul se numeste giratar. Girul  se  mentioneaza  pe  titlu sau pe spatele cambiei. Girul cuprinde  un  ordin  de  plata  care  se  exprima  printr-o anumita  formula  sau o simpla  mentiune.   Ordinul   de   plata   se   semneaza   si   eventual   se   dateaza.
Girul  constituie o modalitate  de  transmitere  a  cambiei.  De  mentionat  ca,  tot  prin  gir  se  transmit  si  garantiile  reale,  cum  ar  fi  gajul,  ipoteca  sau  privilegiile  prevazute pentru a garanta plata cambiei.  
Scontarea  este  operatiunea  prin  care  beneficiarul  transmite  cambia  catre o banca comerciala, în vederea obtinerii sumei indicate în titlu, înainte  de  ajungerea  la  termen  a  acesteia.  În  momentul  primirii  cambiei,  banca  plateste valoarea ei, mai putin taxa scontului.  
Rescontarea este operatiunea prin care o banca comerciala sconteaza  cambia  la  banca  centrala.  Taxa  de  rescont  sau  taxa  oficiala  a  scontului  se  retine de catre banca centrala.  
Garantarea cambiei 
Cambia se garanteaza prin gir si aval.  
Girul.   Prin   efectul   constitutiv   al   girului,   girantul   devine   obligat cambial. În  aceasta  calitate,  el  are  obligatia  legala  de  garantare  a  cambiei. Girantul  îsi  asuma  obligatia  de  acceptare  si  plata  fata  de  toti  posesorii cambiei.   
Avalul. Este actul prin care o persoana numita avalist garanteaza plata cambiei  de  catre  un  debitor  cambial  numit  avalizat. Poate  fi  avalist opersoana straina de cambie sau chiar un semnatar al cambiei. Avalul se da pe  cambie, înscriindu-se mentiunea „pentru aval” sau „pentru garantie” urmata  de semnatura avalistului.  Avalul  poate  fi  dat  pentru  întreaga  suma  sau  numai  pentru o parte.  Daca avalistul plateste cambia, el dobândeste toate drepturile ce decurg din  cambie împotriva avalistului, ca si a celor tinuti de catre acesta din urma în  temeiul cambiei.  
Plata 
În situatia în care trasul plateste suma care este prevazuta în cambie,  acesta îi elibereaza pe toti debitorii cambiali. În cazul când refuzul trasului  de   a   plati   continua,   acesta   antreneaza   raspunderea   solidara   a   tuturor debitorilor cambiali. În  conformitate  cu  Legea  uniforma  de  la  Geneva,  locul  platii  trebuie  sa fie specificat în titlu. În cazul în care o astfel de mentiune lipseste, legea  prezuma ca loc al platii, locul specificat alaturi de numele trasului. În legatura cu plata partiala a cambiei, Legea uniforma de la Geneva se deosebeste de  dreptul   anglo-american. Dupa   Legea   uniforma   de   la Geneva,  posesorul  cambiei  nu  poate  refuza  plata  partiala,  în  schimb,  în  dreptul  anglo-american,  posesorul  cambiei  nu  este  obligat  sa  accepte  plata  partiala. În conformitate cu acest sistem, posesorul cambiei are posibilitatea  de  a  alege  între  a  accepta  plata  partiala  si  a o refuza.  În  situatia  în  care  accepta  plata  în  parte,  obligatia  cambiala  se  stinge  în  întregime.  În  cazul  când  refuza  plata  partiala,  cambia  este  considerata  ca  fiind  neonorata  prin  neplata. Ratele de chirie se stabilesc pe baza urmatoarelor elemente: pretul real  de  achizitie  a  bunului  închiriat;  cotele  de  amortizare;  ajutorul  financiar acordat clientului; nivelul comisionului. 
Contractul  de  leasing  înceteaza  la  expirarea  duratei  de  închiriere,  în  cazul  când  utilizatorul  nu  a  solicitat  prelungirea  locatiei  si  prin  reziliere,  daca una din parti nu si-a îndeplinit obligatiile asumate.
Cecul 
a)Notiune 
Cecul  este  un  înscris  care  contine  ordinul  adresat  de  tragator  unei banci,  de  a  plati o suma  de  bani  unui  beneficiar.  Persoanele  care  participa  sunt  urmatoarele:
tragatorul  sau  emitentul  titlului  care  dispune  efectuarea  unei  plati;  trasul  sau  banca,  ce  primeste  ordinul  de  a  plati o suma  de  bani  determinata; beneficiarul, purtatorul titlului sau terta persoana care încaseaza  la scadenta suma indicata. Titlul  se  trage  asupra  bancii  în  limita  fondurilor  de  care  dispune emitentul.    Cecul    trebuie    sa    contina    urmatoarele    elemente    esentiale:denumirea  de  cec;  mandatul  neconditionat  de  a  plati o anumita  suma  de  bani;   numele   trasului; locul  de  plata; data   si   locul emiterii;   semnatura tragatorului. Titlul în care lipseste unul din elementele esentiale, nu se socoteste ca  fiind cec.În practica comerciala internationala se utilizeaza mai multe categorii  de cecuri. În  functie  de  indicarea  beneficiarului   sau  natura  lor,  cecurile  sunt: cecuri nominale, cecuri la ordin, cecuri la purtator. a)Dupa  modul  de  încasare,  cecurile  pot  fi:  cecuri  barate,  cecuri  circulare, cecuri certificate, cecuri postale, cecuri de calatorie. 
Cecul  barat  are  pe  fata  titlului  doua  linii  paralele.  Bararea  poate  fi  generala sau speciala si se face  de tragatorul sau posesorul cecului. Bararea  generala  nu  contine  nici o mentiune  între  cele  doua  linii.  Cecul  cu  barare între  cele doua linii numele unei banci. Cecul cu barare speciala se plateste bancii  aratate  între  bare.  Daca  banca  este  însasi  trasul,  plata  se  face  unui  client  al  sau. Bararea generala se poate transforma prin înserarea mentiunii necesare,  în barare speciala. Cecul barat evita folosirea si falsificarea titlurilor care au  fost pierdute sau furate.  generala  se  plateste  unui  client  al  trasului.  Bararea  speciala  cuprinde
Cecul circular este un titlu de credit la ordin. El se emite de o banca  autorizata si se plateste la vederea posesorului legitim al titlului. El trebuie  sa cuprinda în text denumirea de cec circular si numele beneficiarului. Cecul certificat cuprinde semnatura trasului pe fata titlului.Cecul  postal  se  utilizeaza  în  localitatile  care  nu  au   sucursale  ale bancilor de depozit.  Cecul  de  calatorie  este  un  titlu   cuo 
v
aloare  fixa,  emis  de o banca  pentru  a  fi  utilizat  de o persoana  care  efectueaza  un  voiaj  în  strainatate.  Titlul  cuprinde  obligatii  de  plata.  El  se  plateste  la  ordinul  calatorului  prin  agentiile sau corespondentii bancii. Cecul se caracterizeaza, fata de celelalte titluri de credit la ordin, prin  existenta proviziunii, adica a unui disponibil la tras din care urmeaza sa se  faca plata. Acest disponibil poate fi constituit fie dintr-un depozit bancar pe  care  tragatorul  îl  are  la  tras,  fie  dintr-un  credit  bancar  pe  care  banca i-l  acorda. În toate aceste cazuri proviziunea trebuie sa fie prealabila, sa aiba o  valoare cel putin egala cu cea a cecului, sa fie lichida, certa si exigibila si sa  fie disponibila la data efectuarii platii.  
b)Garantarea si plata cecului 
Plata unui cec poate fi garantata printr-un aval, pentru întreaga suma sau  numai  pentru o parte  din  ea.  Avalul  se  poate  da  de  un  tert,  altul  decât  trasul sau de catre un semnatar al cecului.De mentionat ca cecul este platibil   la   vedere. Orice   prevedere  contrara, se socoteste ca fiind nescrisa.Cu  privire  la  termenele  de  prezentare  la  plata,  acestea  sunt  stabilite  prin lege. Ele difera în functie de pozitia geografica a locului de emitere si  de  plata.  În  urma  achitarii  cecului,  trasul  poate  cere  predarea  titlului  cu  mentiunea „achitat”.Refuzul de plata trebuie constatat printr  -un protest sau o  declaratie a trasului scrisa si dat pe cec. 
4.Biletul la ordin 
Biletul   la   ordin   este   un   înscris   prin   care   emitentul   se   obliga   sa
plateasca la scadenta, o suma de bani, unui beneficiar.   

Biletul la ordin implica doua persoane: emitentul care emite biletul la ordin   prin   care   se   obliga   sa   faca   plata   (   debitorul   )   si   beneficiarul (creditorul), care urmeaza sa primeasca plata sau la ordinul caruia trebuie sa  se faca plata. Conditiile esentiale pe care trebuie sa le îndeplineasca biletul la ordin  sunt:  denumirea  de  bilet  la  ordin  trecuta  în  textul  titlului;  promisiunea neconditionata  de  a  plati o anumita  suma;  scadenta,  caci  altfel  biletul  la  ordin este „la vede re”; locul unde trebuie sa se faca plata; numele celui care (  sau  la  ordinul  caruia  )  urmeaza  sa  se  faca  plata;  data  si  locul  emisiunii;  semnatura emitentului. Refuzul emitentului de a da viza se constata prin protest a carui data  va constitui punctul de plecare al termenului de „la vedere”.În  legatura  cu  avalul,  daca  nu  s-a prevazut pentru cine a fost prestat,  acesta se considera ca fiind dat pentru emitent. 

